
ЗЕРНОВОЙ МАРКЕТПЛЕЙС

Работаем напрямую с фермерами 
и переработчиками по всему миру

Компания основана 
в 2018 году



О КОМПАНИИ

Наименование: ОБЩЕСТВО С ОГРАНИЧЕННОЙ 
ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ "АГРОКЛУБ" 

Адрес: Воронеж, пр. Революции 9а, оф. 6

Дата присвоения ОГРН: 7 июня 2018 г.

ОГРН 1183668023164 | ИНН 3662263913

Корпоративный сайт: https://agro.club/ru

https://yandex.ru/maps/-/CCUBNOg9wC
https://agro.club/ru


О КОМПАНИИ

Объединить агроиндустрию с помощью 
современных технологий и сделать поставки 
сельхозпродукции прозрачнее, доступнее и 
эффективнее.

Стать крупнейшим международным 
маркетплейсом в сельском хозяйстве.

Миссия:

Цель: 

Агро.Клуб - технологическая компания, 
основанная в 2018 году и построившая 
крупнейший зерновой маркетплейс в 
России с рынками сбыта по всему миру.



АГРО.КЛУБ – ЭТО

Маркетплейс полного цикла 
для с/х производителей и 
закупщиков зерна 

Запущен в 2018 году 
международными 
руководителями компаний 
из агроиндустрии 

Основной поставщик зерновых 
и масличных на внутреннем 
рынке и топ экспортер по 
нишевым культурам 

Работа с более 25,000 с/х 
производителей во всех 
основных регионах страны

Выстроенная команда 100+ 
сотрудников, в том числе 30 
в полях для отбора проб и 
контроля отгрузок

2 собственные лаборатории 
в Воронеже и Ростове для 
полного контроля качества

Интеграция с ФГИС Зерно для 
эффективного соблюдения 
всех норм и правил

Модель бизнеса и все бизнес 
процессы заточены под 
технологии, что позволяет 
быстро и прибыльно расти

Делаем цикл полным. От 
сбора заявок, KYC, метчинга 
сделок, контроля качества, 
логистики, и финансирования



лучшие практики, учитывая все тонкости зернового рынка

омниканальность: приложения, мессенджеры, звонки 3,000+ фермеров в день, 25,000 в 
месяц и легко увеличить

сотни тысяч комбинаций в секунду, учитывая качество, погистику, цикл сделки, стоимость 
финансирования, платежную дисциплину, и прочее

CRM + задачи +цели

Сбор заявок

Метчинг

KYC

Контроль качества

Логистика

Документооборот

Финансирование

Аналитика и контроль

Управление рисками

Взаимодействие команды

О КОМПАНИИ

назначение задач, авто напоминания, автоматическое выставление задач, исходя 
из бизнес процессов

контроль кредитных лимитов, дебиторки, цикла сделки, полностью оцифрованный 
governance внутри платформы с четким разделением ролей и полномочий

полная прозрачность эффективности каждого сотрудника и каждого этапа в режиме live

аналитика стоимости финансирования сделок, контроль и оптимизация денежных потоков, 
контроль исполнения ковенантов

автогенерация первичных документов, интеграция с ФГИС Зерно, оцифрованный процесс 
взаимодействия команд

система метчинга перевозчиков и заявок оцифрованный процесс, связывающий команды 
логистики, документооборота, и коммерческую команду

оцифрованный процесс, связывающий сотрудников в полях, лаборатории, 
коммерческую команду

полная проверка каждого клиента, модель анализа кредитных рисков по 40+ факторам



КОМАНДА

Егор Кирин 
Инвестор, сооснователь

Более 15 лет в международных 
сельскохозяйственных компаниях. 
Начало карьеры в Monsanto (США), 
где вырос до руководителя 
бизнеса в Европе и на Ближнем 
Востоке. Далее руководил 
международным маркетингом в 
Группе Компаний «ЕвроХим».

С первого дня мы остаемся верны нашему видению о построении целостной экосистемы на всех этапах создания ценности в сельском 
хозяйстве. Мы стремимся расширить возможности агробизнеса с помощью современных цифровых и финансовых решений. Компания 
Агро.Клуб, как проводник инновационных технологий в отрасли, устраняет барьеры между участниками рынка, обеспечивает полный 
спектр услуг и первоклассный пользовательский опыт. - Сооснователь Агро.Клуб, Егор Кирин

Дмитрий Таратута
Генеральный директор, сооснователь

CEO Agro.Club в России: Более 12 
лет управленческого опыта в 
коммерческих и 
производственных структурах 
предприятий ЦЧР. Опыт развития 
цифровых инновационных 
решений для сельского хозяйства 
России.

“                                                                                                        ”

Егор Закопайлов
Руководитель продукта

Более 10 лет опыта в B2B SaaS- и AI-
продуктах для торговли и логистики. 
Масштабировал продукт до 50 000+ 
пользователей на рынках России, 
США и Бразилии, сократил цикл 
сделки в 10 раз и снизил расходы на 
разработку в 5 раз.

Артем Акчурин
Финансовый директор

Более 19 лет опыта в корп. финансах, 
проектном финансировании и 
структурировании кредитных 
сделок. В Agro.Club отвечает за 
казначейство, ликвидность, фин. 
риски и долговое финансирование.  
Координирует финансовую функцию 
Компании и выход на публичный 
долговой рынок.



Выручка                           Чистая прибыль                Капитал и резервы                         Активы     

01.2023

01.2024

01.2025

тыс.руб.

7 871 201

10 262 954

16 496 624

141 404

(без НДС) 

ФИНАНСОВЫЕ 
ПОКАЗАТЕЛИ

2025

11 419 385

102 005

80 118

355 575

435 693

537 698

613 000

1 170 442

2 066 397

3 183 772

3 302 078

102 915



ФАКТОРЫ ИНВЕСТИЦИОННОЙ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТИ

х5
За последние 
3 года увеличили 
выручку в 5 раз, а 
EBITDA в 24 раза 

Эффективно 
масштабировали 
бизнес, благодаря 
технологиям

%
Автоматизировали
процессы, сократили 
расходы. Получили 
прирост доходности

++
Лидер по экспорту нишевых культур. 
Основной поставщик для самых 
крупных переработчиков России 
(Ресурс, Черкизово, и т.д.) 

ТОП 3
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СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ
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Активы ₽
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Чистая прибыль ₽
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Выручка ₽
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4.000.000

3.000.000
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Капитал ₽

01.2027            01.2028            01.2029            01.2030            01.2031

5 147 426 7 648 570 10 502 776 14 533 108 20 297 046 

473 005 564 620 867 206 974 709 1 131 449 973 802 1 369 036 1 976 081 2 658 377 3 450 392 

25 000 000 38 750 000 54 375 000 76 312 500 107 568 750



СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ

Растущий рынок: 

Стабильный рост как производства, 
так и потребления российского зерна 
внутри страны и за рубежом; 

Лояльные Клиенты: 
Уже существующая воронка сделок 
маркетплейса на более чем 100 млрд 
рублей; 

Проверенная Бизнес Модель: 
отточенные процессы, высокая 
эффективность и управление рисками; 

Сформированная Команда с высоким 
уровнем мотивации и экспертизы



ПАРАМЕТРЫ ВЫПУСКА

Тип ценных бумаг

Сумма облигационного займа

Номинал облигации

Срок обращения

Размер купонного дохода

Длительность купонного периода

Амортизация

Оферта

Кредитный рейтинг Эмитента

Биржевые облигации

200 000 000 р.

1000 р.

3 года

25%

30 дней

не предусмотрена

да, в 12 купонный период

В+ (от АКРА), прогноз стабильный


